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Natverka — med vem?

Ditt personliga nitverk dr alla de kontakter du har i
olika sammanhang. Du nitverkar 6verallt, ofta utan
att tinka pd det. Du har vinner och bekanta, gran-
nar och sliktingar. Det ir kollegor och tidigare ar-
betskamrater, studiekompisar och lirare. Du triffar
bankfolk, konferensdeltagare, féreningsmedlemmar,
konsulter, lakare, frisorer och revisorer. Och fOrstas
kunder, underleverantérer och konkurrenter.

Berika ditt liv

Utga fran dem du redan kinner och umgas med nir
du bygger ditt ndtverk. S6k kontakt med minniskor
som inte dr precis som du. Méten med annorlunda
minniskor berikar livet, sa tink pa mangfalden. Sitt
inte for snava ramar, utan forsék vara Gppen i dina
méten. Du kommer alltid att beh6va nya impulser.
Forildern du méter vid dotterns fotbollsmatch kan-
ske kan ge dig idén du behéver just nu. Bordsgran-
nen pa festen kanske kdnner ndgon som kan allt om
det du gér och grunnar pa. Och lunchen med den
dir affirsrelationen kanske visar sig ge en vinskap
for livet.
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Akthet ger resultat

Du vet aldrig vem som kommer att f4 betydelse i
ditt liv, och vilka vigar som leder dig framat. Var
nyfiken! Ligg fokus pa personer som du gillar, inte
pa dem du hoppas ska ge dig nya affirer. Sa kom-
mer du alltid kunna vara dkta mot dig sjilv och din
omgivning, vilket kommer ge resultat pa alla plan —
affdrsmassiga och vinskapliga.

Nigra fa minniskor du méter dr elaka. Andra som
du triffar suger energi eller gor att du kdnner dig
korkad. Och vissa minniskor tycker du helt enkelt
inte om. Jag brukar som regel undvika dem, om jag
kdnner att jag inte kan vara mig sjilv i deras séllskap.
Och sa forsoker jag tinka pa att jag formodligen
ar en lika besvirlig typ 1 somligas 6gon. Det ger
perspektiv.

Du natverkar 6verallt och ofta omedvetet.
Var 6ppen, mangfald berikar.

Fokusera pa dem du gillar.
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Natverka pa natet

For femton dr sedan var du anonym pi internet.
Deltog du i diskussionsforum gjorde du det under
ett alias. Idag visar du upp dig, ditt liv och dina
asikter pd ett helt annat sitt. Transparensen har dkat.
Samtidigt som det fortfarande dr mdojligt att bluf-

fas och luras pa nitet har det ocksa blivit svirare att
uppritthalla olika fasader.

Mest fordelar ...

Det finns méanga férdelar med att nitverka pd nitet.
Nitet ger dig en utmirkt mojlighet att ha koll pa
trender och omvirlden. Du kan anvinda natet till att
leta fakta och information om dina kontakter och
deras foretag. Du kan ocksa visa upp dig fér omvirl-
den. Du kan delta i debatter och driva fragor. Det ar
ett billigt sitt att natverka, och helt oberoende av var
dina kontakter finns nidgonstans i virlden. Det pas-
sar ocksa utmirkt for dig som ir lite blyg eller som
helt enkelt uttrycker dig battre i skrift eller bild.

... men en och annan nackdel

Visst kan det aven bli fel. Det ar inte latt att ta bort
felaktig information pa nitet, dven om du fir tag

i originalkillan och kan fa den rittad. Det du kan

32



gbra da dr att drinka den felaktiga informationen
med mycket — och korrekt — information. Var aktiv,
gi med i ndtverk, skriv kommentarer och inligg och
f6rsék bli omndmnd pd olika stillen sa har du méj-
lighet att knuffa den felaktiga informationen nedat i
s6kmotorerna.

Lyssna och var personlig
Generellt dr nitet och sociala medier utmirkta
plattformar for relationsbyggande. 1 f6rsta hand gar
de sociala medierna ut pa att skapa en dialog, pa att
lyssna, fainga upp kunders tankar och idéer. Genom
att prata med dina kunder och skapa engagemang
blir din marknadsféring mer effektiv och du siljer
bittre. ”KKom och kép” leder sillan till framgéng,
Tink dig att du sitter hemma i vardagsrummet hos
den du pratar med.

I de foljande avsnitten far du lira dig mer om bra
platser for nitverkande pé nitet.

Internet passar dig som vill ha koll, delta i de-
batter, ar blyg eller trivs bra med att skriva eller
uttrycka dig visuellt.

Var personlig, hall en dialog och skippa salj-
snacket.
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Presentation — gor intryck

I de flesta fall 4r det bist att presentera sig med fot-
namn och efternamn. Ibland kan det vara limpligt
dven att beritta vilket féretag du kommer ifran, men
det kan ocksa vara en del av samtalet.

Det dr den som sticker ut, som gor det dir lilla
extra, som andra kommer ihdg. Presentera dig girna
pa ett sdtt som gor folk nyfikna.

Hisspresentation

Forbered sé att du har en sa kallad pitch eller hiss-
presentation, det vill siga en kort och intressevick-
ande beskrivning av dig. Férsék mejsla fram en
sadan genom att fundera pa foljande:

* Hur brukar andra reagera nir du presenterar
dig? Vad av det du sdger far dem nyfikna och
entusiastiska?

* Vad kinns bra for dig att siga?

* Gor en inventering av dina styrkor. Vad dr du
bra par

* Vad g6r du for dina kunder?

* Vad brukar andra siga om dig?

* Vilka tjdnster brukar folk be dig om?
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Vilj ut de saker som ér mest intressanta f6r den som
ska fd hora din presentation. Talet ska girna vara
kortare dn 30 sekunder. Ova presentationen, och
finslipa den allteftersom du méter nya manniskor
och ser hur de reagerar pa det du sdger.

Utmark dig

Andpra saker som gor att andra littare minns dig

ir om du dr nyfiken och stiller fragor, och om du
bjuder pa dig sjdlv. Ett fint sdtt att géra intryck dr att
gbdsla med berém.

En ovanlig klidsel, frisyr och accessoar goér det
ocksa littare att komma ihédg dig;

Givetvis kan du ju ocksd gora intryck genom att
ta f6r mycket plats och bete dig oldimpligt. Be girna
om feedback frin vinner pa ditt beteende om du ar
osiker pa hur du uppfattas.

Det ar den som utmarker sig som blir
ihdgkommen.

Fundera pa hur kan du sticka ut ur mangden
och samtidigt kdnna dig bekvam.
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forlag

Kunskap pa nolltid

Bestall boken direkt fran forlagets webbshop,
www.egetforlag.se. Du kan ocksa kopa den via
natbutiker som Bokus och Adlibris.

Ur forlagets sortiment:
— Néatverka med hjartat — och gor battre affarer
— Skriv sa nagon bryr sig
— Teambuilding. 40 enkla recept pa
effektiva lagovningar
— Tala for publik
— Na dina mal. 10 enkla steg till framgang

Vill du ge bort en unik gava? Du kan bestalla
samtliga vara bocker med eget omslag och foérord.

Erbjudandet gdller upplagor éver 100 exemplar.
Kontakta oss for offert.
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